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“AKtetrewienaleresundustriebaupragen.den Standort zwischen Heinsberg und Gummersbach

Von Aachen bis Zukunft EXKLUSIV
Die Stadt im Standort-Check
Top 100 -

Leasing und Factoring Das Ranking der
Alternativen fiir mehr Liquiditat groBten Projekt-

Schwungrad Innovation entwickler in
Ein Pladoyer fiir die Verzahnung von Wirtschaft und Wissenschaft Deutschland
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,Sie kaufen bei uns ein Gebaude,
als ob es eine Kuche ware”. Der
Satz von Peter Schmelzer sitzt.
Denn wie beim Haus-Herzstiick
rund um den heimischen

Herd macht Systembauweise

bei VALERES Qualitat und
Technik erschwinglich, ohne

den individuellen Entwurf zu
schmalern. Und wie in der Kuche
macht die Front die Musik.
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Unikat statt uniform

urch ein schones Gebdude

wird ein gutes Produkt nicht

teurer®, sagt Schmelzer. Der

48jahrige Bauingenieur und
sein 16kopfiges Team haben in iber
18 Jahren am deutschen Markt schon
297 mal bewiesen, dass sie mit ihren In-
dustriebauten den Nerv der Kunden tref-
fen. Ein Blick in die Referenzunterlagen
zeigt, dass kein VALERES-Bau wie der
andere sein muss — und wie Details, Ma-
terialien und Farbe bei aller Rationalitat
sympathische Akzente setzen. Was VA-
LERES kann, macht schon der Firmensitz
unmissverstédndlich klar: ,Wir leben hier
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in der eigenen Ausstellung®, beschreibt
Peter Schmelzer Ausrichtung und Wirk-
weise des schmucken 600-Quadratme-
ter-Gebdudes in Wiirselen bei Aachen.

Effiziente Ablaufe im Fokus

Schnoder Schein ist Schmelzers Sa-
che indes nicht. Denn obwohl selbst der
funktionellste Baukorper durchaus mit
einer Schokoladenseite gldnzen kann
und sollte, stehen im Mittelpunkt der VA-
LERES-Planungen immer effiziente Ab-
laufe. ,Letztlich geht es unseren Kunden
doch um Wertschopfung. Unsere Gebdu-

de tragen dazu aktiv bei betont der ge-
schaftsfiihrende Gesellschafter des Ge-
neraliibernehmers fiir schliisselfertigen
Industriebau. Zum Beispiel die Pressen-
halle in Aachen mit dem 100.000 Liter Re-
genwasser fassenden Speicher, der zum
einen den Maschinen Kihlung verschafft
und zum anderen den Warmetauschern
Energie flr die Klimatisierung der Rau-
me liefert. ,,Energetische Optimierung ist
schon aus Betriebskosten-Griinden abso-
lut unverzichtbar, weifd Peter Schmelzer.

Oder die neue Produktionshalle, in der
die Ablaufe mit VALERES-Hilfe endlich so
reibungslos sind, dass bei gleicher Mann-



Referenzobjekte von
VALERES in Erkelenz...
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schaftsgréfie mehr Umsatz erzielt wird.
Ganz zu schweigen von dem enormen Mo-
tivationsschub, den die Mitarbeiter durch
einen modernen und schénen sowie neu-
esten Ansprilichen des Arbeitsschutzes
entsprechenden Firmensitz erfahren.

Termintreu auf den Euro genau

Das Gefiihl, am richtigen Platz an-
gekommen zu sein, haben deren Chefs
im Ubrigen schon vor dem Bau: ,Bei uns
kann jeder Strich sofort finanziell be-
wertet werden, wir wissen genau, was
was kostet — wir kennen alle Details und
wissen, wo jede Steckdose sitzt“, schlagt
Peter Schmelzer den Bogen zum eingangs
benannten Kiichenkauf. Innerhalb von 48
Stunden liegt ein verldssliches Konzept
auf dem Tisch, und im Prinzip kann es
dann sofort losgehen — immer mit héchs-
ter Termin- und Kostentreue. So wird der

... Baesweiler ...

Neubau Teil eines dufderst wirtschaftli-
chen Prozesses. Professionalitdt, Zuver-
lassigkeit und Schnelligkeit reduzieren
zum Beispiel lange Vorfinanzierungs-
kosten oder teure Bereitstellungszinsen,
insbesondere aber ein bdses Erwachen
bei der Endabrechnung. Wieder hat Peter
Schmelzer ein aussagekraftiges Bild zur
Hand: ,Unerfreuliche Kostensteigerun-
gen und entsprechende Nachtrige gibt es
bei uns nicht. Wir treffen uns mit zufrie-
denen und auf ihr neues Gebdude stolzen
Kunden bei der Einweihungsfeier statt
mit unzufriedenen vor Gericht*.

Hinter diesem Selbstbewusstsein
steckt ein starkes Paket: Denn die deut-
sche VALERES-Niederlassung ist Teil ei-
ner belgischen Baugruppe, die dank eige-
ner Stahl- und Betonfertigteil-Produktion
von Zulieferern unabhéngig ist. 200 Mit-
arbeiter der Holding bieten geballte Man-
power, einmal gestartete Projekte werden,

so Schmelzer, ,ohne Stérung und von A
bis Z durchorganisiert umgesetzt - das
istimmer wieder eine von der ersten Idee
bis zur Schliisseliibergabe perfekte Num-
mer". Bl

VALERES Industriebau GmbH
Karl-Carstens-StraBle 11 - 52146 Wiirselen
Tel.: 02405/44960
peter.schmelzer@valeres.de
www.valeres.de

EXPO REAL

In Minchen gehort VALERES

zu den 24 Partnern, die sich

unter dem Motto ,, Aachen —

drei Lander, ein Standort!“ am
Stand B1.311 prasentieren. '

Beispiel Bytec

Die Bytec Medizintechnik GmbH ist ein he-
rausragendes Beispiel dafiir, wie VALERES
den Erfolg eines Unternehmens mitbaut:
Denn dem Entwickler, Produzent und Ver-
markter medizinischer Systeme gelang mit
seinem Neubau an der Hermann-Hollerith-
StraBe in Eschweiler ein Quantensprung.
Der Umzug aus dem Mehrfamilienhaus mit
angebauter Halle in Stolberg auf die ,,grii-
ne Wiese" hat sich in vielfacher Hinsicht
gelohnt. Die von VALERES erstellten 1.400
Quadratmeter Produktion und Lager mit
den 1.200 Quadratmetern fiir die Verwal-
tung sind ein dreidimensionales Erfolgs-
programm. ,Unser neuer Firmensitz holt
uns aus der Rechtfertigungsecke. Unsere
Kunden fragen sich bei der Ankunft auf dem

Besucherparkplatz nicht mehr: Kénnen die
das iiberhaupt?* freut sich Geschaftsfiih-
rer Paul-Willi Coenen. ,,Sondern vielmehr:
Welches Angebot der sichtbar gemachten
Leistungsfahigkeit dieses Unternehmens
moéchten wir wahrnehmen? Zu welchem
Preis konnen die uns liefern, was wir brau-
chen? Wir springen gleich in medias res.*
Der Kontakt zu VALERES kam wie in den
meisten Fillen auf persoénliche Empfeh-
lung zustande. Im November 2009 gab es
erste Vorgesprache, dann folgte die er-
folgreiche Suche nach einem geeigneten
Bauplatz. Im Juli 2010 machten beide Part-
ner mit ihren Unterschriften den Vertrag
perfekt, und schon im April 2011 war der
Neubau bezugsfertig. ms
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